
Business Development Manager (m/w/d) – Vertrieb 

Standort: Pirmasens (vor Ort oder hybrid mit wöchentlicher Präsenz in Pirmasens) 
Vertrag: Vollzeit 
Gehalt: Wettbewerbsfähig, je nach Qualifikation und Erfahrung 

Wer wir sind 

Die Computational Modelling Pirmasens GmbH (CMPG) ist eine Tochtergesellschaft der Computational Modelling Cambridge 
Ltd. (CMCL), einem mehrfach ausgezeichneten, forschungsnahen Softwareunternehmen. Mit unserer Technologie „The World 
Avatar“ entwickeln wir digitale Zwillinge, die Daten und Systeme über Domänen- und Skalengrenzen hinweg verbinden und 
Abläufe automatisieren. Aktuelle Projekte: urbane digitale Zwillinge für Kommunen (Stadtplanung, Energieinfrastruktur, 
Hochwasser-Szenarien), eine Auftrags-App für kommunale Betriebe, KI-gestützte Auswertung von Klinikdokumenten sowie die 
Digitalisierung von Forschungslaboren. Wir arbeiten auch eng mit internationalen Forschungsinstitutionen wie der Universität 
Cambridge und der TU Berlin zusammen. Unser Team ist klein, international und wachsend. 

Die Stelle 

Du baust unser Geschäft in Deutschland auf – vor allem mit öffentlichen Auftraggebern wie Kommunen, Stadtwerken, Kliniken 
und Forschungseinrichtungen. Du verantwortest den gesamten Vertriebsprozess von der ersten Ansprache bis zum 
Vertragsabschluss und arbeitest direkt mit der Geschäftsführung und dem technischen Team zusammen. Die Stelle ist auch für 
Berufsanfänger geeignet, die direkt Verantwortung übernehmen wollen. 

Deine Aufgaben 

• Zielmärkte und potenzielle Kunden identifizieren und recherchieren 

• Entscheider aktiv ansprechen – per E-Mail, Telefon, LinkedIn, auf Messen und Veranstaltungen 

• Kundenbedarf verstehen und gemeinsam mit dem technischen Team passende Lösungen und Angebote 
entwickeln 

• Präsentationen, Angebote und Ausschreibungsunterlagen erstellen; Verhandlungen bis zum Abschluss führen 

• Kundenbeziehungen pflegen, Folgeaufträge erkennen, CRM aktuell halten 

• Markt- und Kundenfeedback an Geschäftsführung und Produktentwicklung zurückspielen und die 
Vertriebsstrategie mitgestalten 

Das bringst du mit 

• Eigeninitiative: Du probierst Dinge aus, findest selbst heraus, was funktioniert, und übernimmst Verantwortung 
– ohne fertiges Playbook 

• Abgeschlossenes Studium, z. B. Wirtschaftsingenieurwesen, BWL, Entrepreneurship oder vergleichbar – auch als 
Absolvent oder Absolventin ohne Berufserfahrung 

• Sicheres, überzeugendes Auftreten gegenüber Entscheidern; Freude an Präsentation und Verhandlung 

• Deutsch mindestens auf B2-Niveau, gutes Englisch (Arbeitssprache mit Kollegen und Kolleginnen in Cambridge) 

• Bereitschaft zu regelmäßigen Reisen zu Kunden und nach Pirmasens 

Von Vorteil 

• Erste Erfahrung in B2B-Vertrieb, Business Development, Consulting oder Account Management (auch Praktika 
oder Werkstudententätigkeit) 

• Kenntnisse des öffentlichen Sektors und von Vergabeverfahren 

• Interesse an Software, Daten und KI 

Das bieten wir 

• Viel Verantwortung und Gestaltungsspielraum ab dem ersten Tag 

• Direkte Zusammenarbeit mit Geschäftsführung und Entwicklungsteam, kurze Entscheidungswege 

• Ein internationales Team, mit dem du wachsen kannst 

• Wettbewerbsfähiges Gehalt entsprechend Qualifikation und Erfahrung 

• Flexible Arbeitszeiten und Homeoffice-Anteil 

Bewerbung 

Schick uns deinen Lebenslauf und ein kurzes Anschreiben (relevante Erfahrung, warum diese Stelle) per E-Mail an 
careers@cmpg.io. Voraussetzung ist eine gültige Arbeitserlaubnis für Deutschland. 

CMPG | Website | Twitter | LinkedIn |  

CMPG, Delaware Avenue 1-3, 66953 Pirmasens, Germany 

CMCL, 9 Journey Campus, Castle Park, Cambridge, CB3 0AX, UK 

http://www.cmpg.io/
https://twitter.com/cmpginnovations
https://www.linkedin.com/company/cmpg-innovations

